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SOBRE LA FRANQUICIA Y EL 
MODELO DE NEGOCIO



PREGUNTAS FRECUENTES

Anglohispana es un modelo educativo y empresarial integral que          
combina formación, consultoría empresarial y desarrollo de                   
conferencistas profesionales en un solo sistema.
Cada franquicia opera como un hub local de capacitación y consultoría, 
brindando servicios a profesionales, pymes, ONG y entidades públicas.

La franquicia Anglohispana es operada por Anglohispana SRL, empresa 
privada de origen argentino, con operación internacional y soporte    
central en Irlanda y Estados Unidos.
La sociedad está dirigida por el Lic. Jonatan Caputo y es responsable de 
la gestión legal, académica y comercial de la red.

¿En qué consiste

la franquicia Anglohispana?

¿Qué empresa está

detrás de la franquicia?

Sus pilares son:

Formación de conferencistas 
y disertantes de élite.

Seminarios, talleres y 
conferencias presenciales 
y online.

Soporte integral al 
franquiciado (académico, 
comercial y operativo).

El modelo permite construir 
un negocio escalable, 
rentable y de alto impacto 
educativo, incluso sin 
experiencia previa.

Consultoría y asesoramiento 
empresarial para pymes y 
organizaciones.
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El equipo directivo acumula más de 40 años de experiencia en:

• Educación empresarial y ejecutiva

• Franquicias educacionales

• Marketing educativo y posicionamiento institucional

• Ha trabajado con instituciones de prestigio como Universidad de           
Navarra, Berlitz, FutureKids, y cientos de entidades en 14 países.

¿Cuánta experiencia tiene la marca?

¿Cuántas franquicias activas existen hoy?

¿En qué países o ciudades opera la franquicia?

Anglohispana inició su expansión formal en febrero de 2026.
Actualmente:

8 franquicias están en capacitación activa

16 áreas exclusivas ya fueron reservadas

El lanzamiento comercial masivo comienza el 2 de abril de 2026.
Los primeros franquiciados acceden a una posición pionera y ventajosa 
en sus mercados.

Actualmente hay 8 franquicias formalmente incorporadas, con              
contratos firmados y territorios asignados, atravesando su etapa de 
inducción y puesta en marcha.
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¿Es franquicia,

licencia o concesión?

Actualmente opera como concesión estratégica transitoria.
- Desde mediados de 2026, todas las concesiones pasan                           

automáticamente a franquicia, sin costo adicional, manteniendo 
territorio y condiciones.

¿Cuál es el diferencial competitivo

frente a otras franquicias?

Anglohispana se diferencia por:

• Modelo 3 negocios en 1
• Formación + consultoría + conferencias.
• Baja inversión inicial y rápida puesta en marcha 
• Sin local obligatorio.
• Visión internacional desde el inicio
• Contenidos estandarizados y soporte global.
• Exclusividad territorial real
• Acompañamiento permanente
• Enfoque práctico y orientado a resultados

Actualmente hay 8 franquicias formalmente incorporadas, con              
contratos firmados y territorios asignados, atravesando su etapa de 
inducción y puesta en marcha.



CONSULTORÍA EMPRESARIAL

Actualmente opera como concesión estratégica transitoria.
- Desde mediados de 2026, todas las concesiones pasan                           

automáticamente a franquicia, sin costo adicional, manteniendo 
territorio y condiciones.

• Diagnóstico empresarial
• Planificación estratégica
• Implementación de soluciones
• Seguimiento de resultados
• La consultoría es 100% online, adaptable a cualquier país.

• Finanzas
• Marketing
• Ventas
• Procesos
• Gestión de personas y gobernanza

¿Qué es la consultoría

empresarial en Anglohispana?

¿Cuáles son las

consultorías más demandadas?

Es un servicio profesional para ayudar a empresas a mejorar gestión, 
procesos, rentabilidad y estrategia, mediante metodologías probadas y 
consultores capacitados.

¿Qué incluye una consultoría?



CONSULTORÍA EMPRESARIAL

Desde algunas semanas hasta varios meses, según complejidad.
El foco está en implementar y medir resultados, no solo recomendar.

• Profesionales, consultores, coaches, formadores
• Ejecutivos o emprendedores
• Personas que quieran ser conferencistas o referentes
• No se requiere experiencia previa
• Lo clave es la actitud emprendedora y el compromiso.

¿Cuánto dura una consultoría?

¿Quién es el franquiciado ideal?

No.
El sistema incluye capacitación integral, acompañamiento continuo y 
transferencia total de know-how.

¿Necesito experiencia previa?

PERFIL DEL FRANQUICIADO



INVERSIÓN Y COSTOS

¿Cuál es la 
inversión inicial?

Es accesible y escalonada, según el territorio.
El fee de entrada es deliberadamente bajo en esta etapa inicial.

¿Qué incluye el fee?

¿Hay regalías?

¿Hay cánones de publicidad?

• Área exclusiva por 5 años
• Uso de la marca
• Capacitación inicial

Sí, un sistema justo y proporcional:

• 4% sobre ventas propias
• 20% sobre honorarios de expertos provistos por la central
• USD 1,99 por diploma emitido

Solo USD 30 mensuales de promoción global de marca.
No existen cánones obligatorios de marketing.

• Acceso al modelo completo
• Soporte permanente
• Acompañamiento en lanzamiento y 

primeras ventas



INVERSIÓN Y COSTOS

¿Cuándo se recupera la inversión?

Muchos franquiciados comienzan a recuperar desde los primeros 
meses, gracias a:

- Baja estructura fija
- Rápida salida al mercado
- Productos de alta demanda

Sí:
50% financiado en 12 meses
Pago contado con 10% de descuento

¿Hay financiamiento?

¿Qué capacitación inicial se brinda?

• Modelo de negocio
• Productos
• Ventas

• Marketing
• Operación
• Plataformas tecnológicas

CAPACITACIÓN Y SOPORTE

Capacitación 100% online, intensiva y práctica, durante el primer mes, 
en:



CAPACITACIÓN Y SOPORTE

 Desde la primera semana, incluso durante la capacitación.

Sí.
Cada franquiciado recibe un territorio exclusivo por contrato, por 5 
años, renovable.

¿Qué soporte recibo luego?

Soporte permanente:

- Académico
- Comercial
- Marketing

- Operativo
- Tecnológico
- Estratégico
- Cada franquiciado tiene 

un asesor asignado.

¿Cuándo puedo empezar a vender?

TERRITORIO Y EXPANSIÓN

¿Hay exclusividad territorial?



TERRITORIO Y EXPANSIÓN

¿Puedo expandirme?

Sí.
Los franquiciados exitosos tienen prioridad para nuevas áreas y 
pueden operar multiunidad.

5 años, renovable con el 50% del fee inicial.

ASPECTOS LEGALES

¿Cuánto dura el contrato?

Sí.
Se puede transferir o rescindir cumpliendo condiciones contractuales.

¿Puedo vender o salir del negocio?

Sí.
Está adaptado a la legislación local de cada territorio.

¿El contrato es legal en mi país?


